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1 Udostepnij KODY RABATOWE

Kody rabatowe sg jednym z najistotniejszych narzedzi do angazowania
wydawcow we wspotprace afiliacyjna. Otrzymujac kod rabatowy, wydawcy
przekazujg go swoim odbiorcom, dzieki czemu majg dodatkowy argument,
aby zachecac uzytkownikow do zakupow w konkretnym sklepie sklepie.
zwiekszajg zaangazowanie wydawcow
motywuja do szybszych zakupow
wplywajq na pozytywny wicerunek marki

szybko docierajqg do fowcow okaz;ji



2 Stwoérz PROGRAM PREMIUM

Program partnerski PREMIUM, czyli na lepszych warunkach
wynagradzania wydawcow (wyzsza prowizja) to najlepszy sposob na
zwiekszenie zaangazowania najskuteczniejszych wydawcow w dziatania

marketingowe.

angazuje wydawcow
z duzymi zasiegami

pozytywnie wptywa
na diugotrwate relacje

mobilizuje wydawcow
do prowadzenia
dedykowanych kampanii

>>> dowiedz sie wiecej
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3 Bierzudziat w akcjach specjalnych

Wspotpraca afiliacyjna z wydawcami to nie tylko pasywna promocja
poprzez standardowe kanaty, ale takze aktywne korzystanie z
dodatkowych mozliwosci, ktore oferujg wydawcy. Te dodatkowe dziatania
moga znaczaco zwiekszyC widocznosc sklepu 1 przyspieszyC osiggniecie
zamierzonych celow sprzedazowych.

wyroéznione miejsca na stronach wydawcow

dedykowane kampanie w kanatachsocial media

artykuty i recenzje na stronach i blogach

konkursy i bartery




4 Zaakceptujwydawcowi rozlicz prowizje

Finansowa stabilnoS¢ programu partnerskiego to nie
tylko kwestig uczciwosci, ale takze strategicznym
elementem budowania zaufania.

Wydawcy, podobnie jak wszyscy przedsiebiorcy,
Zwracaja uwage na ptynnosc¢ finansowg i regularnosc
wptywow. Jesli czuja, ze ich wysitek w promocji
produktow  czy ustug nie jest odpowiednio
wynagradzany, moga zaczaC poszukiwac innych, bardziej
stabilnych i pewnych reklamodawcow. W efekcie
reklamodawca ryzykuje utrate cennych wydawcow,

ktorzy przynosza realne zyski.

>>> dowiedz sie wiecej
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S Reaguj, wspétpracuji analizuj

Buduj trwaiq relacje

Staraj sie szybko reagowac na zgtoszenie | prosby od
wydawcow. Bardzo czesto wydawcy planujg specjalne
akcje promocyjne dla wybranych marek lub produktow.
Potrzebujg wowczas wiecej informacji o tych produktach,
dodatkowe materiaty reklamowe lub dedykowane kody
rabatowe. Nawet jesli nie mozesz spetni¢ danej prosby, nie
pozostawiaj] wydawcy bez odpowiedzi. Dobra komunikacja
jest podstawg wspotpracy afiliacyjnej.

>>> dowiedz sie wiecej
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Dziataj !

webePartners

o afiliacja dla ecommerce

bok@webepartners.pl

webepartners.pl



https://webepartners.pl/
https://webepartners.pl/

