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AFILIAC)A - SPRZEDAZ OPTYMALIZAC)JA
Afiliacja,
ktora rosnie

90-dniowy planner zwiekszania sprzed
partnerskim.

Praktyczny materiat dla e-commerce, ktére
chca rozwijac afiliacje przez aktywacje
wydawcéw, lepszy tracking i madrzejsza
optymalizacje programu.

audyt programu KPI wydawcy plan 90 dni
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Co warto uporzadkowad, zanim
zaczniesz skalowac?

Wzrost programu partnerskiego nie wynika z samej liczby
wydawcéw. Kluczowe sg: aktywnos¢ partneréw, atrakcyjnosé
warunkoéw, jakos¢ materiatdow i poprawne mierzenie efektow.

Spis tresci Najczestsze blokady wzrostu
1. Punkt startowy i cele mato aktywnych wydawcéw
2. Audyt aktualnego programu niekonkurencyjna prowizja

3. KPI i aktywni wydawcy brak regularnych promocji

4. Grupy partneréw i ich rola staby feed lub materiaty

niewystarczajgca rekrutacja
5. Audyt prowizji, feedu i trackingu
btedy w trackingu lub

6. Plan 30 / 60 / 90 dni walidacji

Kluczowe pytanie: ilu partneréw realnie sprzedaje i jaka role petnig w
catym miksie?

Najwazniejsza zasada: dobry program afiliacyjny rosnie wtedy, gdy cele
biznesowe, KPI, prowizje, aktywizacja wydawcoéw i tracking sg spdjne.
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1. AUDYT + KPI

Co zmierzyc¢ na starcie?

Zapisz stan obecny programu. Ten krok daje punkt odniesienia i
utatwia ocene, ktére zmiany rzeczywiscie przetozyty sie na
wzrost.

L B e e KPI, ktore warto sledzic

Wartos¢ sprzedazy

sprzedaz - wartosc i

Liczba transakcji tempo wzrostu
AOV transakcje - liczba
zamoéwien z afiliacji
CR
. AOV - srednia wartos¢
Aktywni wydawcy koszyka

Acceptance Rate
aktywni wydawcy - nie
liczba zapisanych, lecz
TOP 10 udziat dziatajacych

Acceptance Rate - jakos¢
i akceptowalnos¢
sprzedazy

Wskazéwka: jesli nie masz jeszcze petnego dashboardu, zacznij od prostego
raportu miesiecznego i aktualizuj go regularnie. Powtarzalnos¢ jest
wazniejsza niz perfekcja na starcie.
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2. WYDAWCY + TECHNIKA

Co skiada sie na rosnacy
program?

Wynik afiliacji opiera sie na odpowiednim miksie partneréw,
atrakcyjnych warunkach wspétpracy oraz poprawnym zapleczu
technicznym.

Grupy wydawcow i ich rola Oferta dla wydawcow
czy prowizja jest
konkurencyjna?

Content / SEO czy masz regularne promocje i
edukujg, inspirujg i wspierajg kody?

wczesniejszy etap Sciezki czy top partnerzy dostaja

. wsparcie?
Influencer / social
buduja zaufanie i rekomendacje

produktu
] . Feed, materiaty
Porownywarkl / CSS o ) i tracking
przyciagaja ruch o wysokiej intencji
zakupowej czy feed jest aktualny i
czytelny?

Kupony / cashback

pomagajg skuteczniej domykac zakup czy wydawcy maja linki i

kreacje?

czy tracking i walidacja sg pod
kontrolg?

Pytanie kontrolne: czy wiekszy potencjat wzrostu jest dzi$ w aktywizacji
obecnych partnerdéw, czy w pozyskaniu nowych grup wydawcow?
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3. PLAN 90 DNI

Jak przetozyc analize na

dziatania?

Najpierw uporzadkuj podstawy, potem aktywizuj i rekrutuj
partnerdw, a nastepnie skaluj to, co dziata najlepiej.

30 dni 60 dni

e audyt KPli °
aktywnych
wydawcow

e przeglad °
warunkéw i
prowizji

e sprawdzenie °
feedu i trackingu

Miesieczny dashboard

Sprzedaz
Transakcje
Aktywni wydawcy

Najlepsza grupa partneréw

webePartners o0

aktywacja
obecnych
partneréw

rekrutacja
nowych
wydawcow

test akcji
promocyjnych i
kodéw

90 dni

e skalowanie
najlepszych
zrédet

e wytgczanie

stabych dziatah

e plan na kolejny
kwartat

Checklista koncowa
znam punkt startowy i KPI

wiem, ktérych wydawcow
aktywizowac

program ma atrakcyjng oferte

feed i tracking sa
uporzadkowane
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